
when
things
aren’t
going
right

go left

zit je vast?

ga voor efficiëntie en winst!



you’ll
love it when 
your data 
comes
together

    marks your sweet spot
Het efficiënt omgaan met data binnen je bedrijf is absoluut cruciaal om groei en continuïteit te  
waarborgen. Stel jezelf eens de vraag: Hoe efficiënt ga je om met (marketing of sales) data? En 
belangrijker nog, wat is het doel dat je nastreeft? Want geloof ons, er liggen fantastische kansen 
verscholen in deze digitale evolutie. Maar hoe pak je het nu aan? 

stappen die je moet nemen om dataproblemen op te lossen en je ambitie 
te verwezenlijken
Ntriga biedt je een kraakhelder inzicht in de mogelijke verbeteringen in je bedrijf. Geen vage  
omschrijving, maar een concrete blik op de verschillende fases van de digitale datatransformatie.  
Een eerste idee krijg je hier al door onderstaand model. Het echte persoonlijke inzicht heb je na  
onze analyse van je data.

fase 1 
verzamel en structureer je (marketing)data
We elimineren datasilo’s* en creëren een gecentraliseerde databron. 
Leg geautomatiseerde koppelingen tussen je verschillende software of 
platformen. Verminder de sterke afhankelijkheid van handmatig 
werk en verhoog de efficiëntie. Bereik hoogwaardige datakwaliteit 
en krijg zo meer tijd en ruimte voor je kerntaken.

fase 2 
duik in de wereld van gepersonaliseerde 
digitalisering
Gebruik een slim klantenportaal voor doelgerichter werken en 
betere klanttevredenheid. Ervaar de gewonnen efficiëntie en 
tijdsbesparing wat leidt tot meer productiviteit en ruimte om te 
innoveren.

fase 3 
welkom in de toekomst vol mogelijkheden!
Geoptimaliseerde workflows en perfect geordende data laten innovatie 
en groei floreren. Ontketen de kracht van jouw bedrijf. Het sales- 
administratief- en marketingteam hebben alle tools om de 
concurrentie te overtreffen. Succesvol zijn was nog nooit zo dichtbij.

Daarna stellen we alles in het teken van 
data enrichment, zodat je ook steeds meer 
bijleert over je doelpubliek. De data die 
we verzameld, gestructureerd en verrijkt 
hebben staat nu klaar om er multichannel 
mee te communiceren. Een sneeuwbal-
effect aan mogelijkheden verzekerd.

werk, samen met 
Ntriga, slimmer 
aan & met je data 
slimmere datauitwisselingen 
tussen bestaande of nieuwe 
platformen en/of software

het bouwen van webshop, 
website of klantenportaal met 
als doel meer winst

PIM-oplossingen om je data 
te structureren, te verrijken 
en zo tijd te besparen 

het bouwen van digitale 
custom-built oplossingen. 
anything goes

contacteer 
ons en ga voor 
een efficiënter, 
gerichter én 
winstgevender 
bedrijf!

onze oplossingen 
zijn een aanvulling 
op jouw bestaande 
processen
Zodra het plan vastgelegd is en de prioriteiten 
bepaald zijn, werken we die technisch uit. Alles 
wordt op elkaar afgestemd en komt samen op 
één lijn, dus geen niet-verbonden data meer. 
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3 duidelijke fases doorheen je Ntriga digitaliseringsproces
fase 1
start samenwerking
met Ntriga

huidige situatie

dubbel werk / geen automatisatie

data silo’s *

ruimte voor innovatie, groei en actie

* Datasilo’s verwijzen naar versnipperde opslag van gegevens in verschillende afdelingen, systemen of teams binnen een organisatie, waardoor gegevensuitwisseling,  
   samenwerking en overkoepelend inzicht worden belemmerd.
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fase 2 fase 3

sterk aanwezig enigzins aanwezig vormt geen probleem vormt geen probleem

sterk aanwezig vormt geen probleem vormt geen probleem vormt geen probleem

sterk aanwezig enigzins aanwezig enigzins aanwezig vormt geen probleem

Ik heb frustrerend veel vertragingen door manuele taken.

				    Niet-geautomatiseerde productupdates leiden tot verouderde informatie!

	 Ik heb veel te veel last van menselijke fouten in mijn processen.

		        Onze datasilo’s* resulteren in verspreide productkennis binnen de organisatie.

Geen gecentraliseerd systeem voor informatie bemoeilijkt merkbeheer.

Mijn klanten kunnen geen gegevens inzien of wijzigen omdat ik geen klantenportaal heb.



van wanorde naar inzicht en efficiëntie
Jouw data op orde hebben is de sleutel tot succes. 
Verbind je platformen, verhoog de datakwaliteit en rust jouw sales- en marketingteam 
uit met de juiste tools. Betrouwbare, gecentraliseerde data biedt waardevolle inzichten, 
vergroot de klantgerichtheid en versnelt de besluitvorming. Efficiëntie neemt toe, 
kansen worden benut en de groei wordt gestimuleerd. 
Investeer vandaag in jouw data en versterk jouw concurrentiepositie op de markt. 

Behaal je doelen !

051 69 66 45  —  info@ntriga.be 

www.ntriga.be

data als
krachtige sales- en 
marketingmotor


